
Dieser Händler liegt gleich um die Ecke.

Ich würde diesen Händler an Freunde und Bekannte weiterempfehlen.

Der Händler ist mir sympathisch.

Produkte von diesem Händler würde ich auch verschenken.

Wenn ein besonderes Ereignis ansteht, kaufe ich dort meine Lebensmittel ein.

In diesem Geschäft kaufen nur Leute ein, die besonders viel Geld haben.

Wenn es irgendwie möglich ist, meide ich diesen Händler.

In den Medien (z.B. Zeitung, TV, Blogs, etc) hört man oft von diesem Händler.

Der Händler macht besonders viel Werbung.

Der Händler behandelt seine Mitarbeiter fair.

Bei diesem Händler ist das Einkaufen ein Erlebnis.

Bei diesem Händler gilt der Grundsatz: Der Kunde ist König.

Bei diesem Händler finde ich schnell, was ich suche.

Die Geschäfte des Händlers sind besonders attraktiv gestaltet.

Dieser Händler bietet oft attraktive Sonderangebote / Aktionswaren an.

Bei diesem Händler bekomme ich biologisch einwandfreie Produkte (Bio-Produkte).

Im Gegensatz zu anderen Händlern bekomme ich hier mehr fürs gleiche Geld.

Bei diesem Händler tätige ich meine Großeinkäufe.

Zu diesem Händler gehe ich nur, wenn ich wirklich dringend etwas brauche.

Dieser Händler bietet besonders gute Produkte.
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